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Christopher Ticina no es un conferencista más. Es un explorador del potencial humano y arquitecto
de transformación mental.
CEO de AMANTA, speaker internacional y creador del método RESONAR 75, ha impactado a más de
100.000 personas en Latinoamérica ayudándolas a desbloquear su mentalidad, elevar su energía y
transformar su forma de liderar y comunicar.
Como explorador del potencial humano, Christopher estudia, diseña y aplica herramientas prácticas
que permiten a individuos y equipos expandir su capacidad de acción. Su enfoque integra
neuroentrenamiento, comunicación estratégica y marketing disruptivo para generar cambios reales y
sostenibles en entornos corporativos.
Reconocido con un Guinness World Record por la clase de marketing más larga del mundo, su
trayectoria combina profundidad mental con ejecución estratégica.
Su metodología RESONAR 75 no solo inspira; está estructurada para resolver desafíos concretos
dentro de las organizaciones:

Toma de decisiones acertivas y creatividad
Agilidad mental  e ideas
Conectar con el consumidor

Christopher ha trabajado con marcas globales y equipos directivos que entienden que la verdadera
ventaja competitiva comienza en la mente.
Forma parte de reconocidas plataformas internacionales de speakers como:

EXMA
Charlas Motivacionales Latinoamérica
GVC - Raúl Gamboa

Desde Ecuador, impulsa una visión clara: La transformación no ocurre por motivación
momentánea, ocurre cuando se expande la conciencia y se acciona con coherencia.

PUBLIC SPEAKING



AUDIENCIA IMPACTO

Conferencias +100

+100.000 personas

He compartido escenario con:  Milan Ludeña, Hensey Vega,
Guillermo Mitre, César Vals, Susana Goita, Raúl Gamboa,
Fernando Luchetti, Jossie Aspauza, Amalia Perochena, Daniel
Silva Burbano y Susana Calero.



Últimas
conferencias

Vibrando en
alta frecuencia

Happyness is
the new ROI

La fuerza
detrás de cada
sonrisa eres tu

Cómo convertirte en
el líder que tu equipo
y el mundo necesita 

Cómo proteger la
felicidad y vender

más.

De consultor a
vendedor

Estas conferencias han sido dirigidas a:

Sika

Seguros Pacíficos - Perú

Colgate - Palmolive



Algunas Dinámicas
Herramienta de psicoanálisis.
Técnica:  Histriónica - Roll Play
Objetivo:  Mejorar la comunicación

FREEMIND

Pitch de ventas

Herramienta:  Pensamiento crítico
Técnica:  GVC - Gancho, valor cierre
Objetivo:  Mejorar la habilidad de la
improvisación.

Mindfullness

Herramienta de meditación guiada
Técnica:  Respiración cuadrada  
Objetivo:  Elevar el estado de conciencia

Neuronas Espejo on/off

Herramienta:  Repetición por voz
Técnica:  Igual - Contrario
Objetivo:  Mejorar la adaptabilidad



Thank You
for Attention

+593 93 949 8526

www.amanta.com.ec

chris@amanta.com.ec

Soy Chris Ticina,  no soy un speaker más, soy el
CEO de AMANTA, me especializo en la
investigación y el marketing para brindarte los
mejores resultados para tu equipo.


